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Cierre Poderosamente sus
Ventas
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PROGRAMA COMPLETO

® 1. ;Qué es vender? ) .
e @ 5. Técnicas del cierre de ventas

2. El proceso de venta
® P a. El testamento

@® 3. Lo que no se debe hacer: b. Si'y s6lo si

a. El proceso N
c. Comencemos yal

b. Ponga su mente en la venta, no en la meta .
= d. Sipero.. 3al

c. El cierre inicia, desde la primera impresiéon —
e. La reflexion final

o5 [ SEC] IR G @ 6 Cuidado con el competidor
® 110 que si debe hacer:

a. Los folletos son ayuda, no un estorbo

b. Calibracion del cliente para el cierre efectivo

c. Conduzca al cliente

d. Use las emociones

e. Responda preguntas

Duracion: 5 hrs
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